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Italian American Chamber of Commerce | Midwest: 

Nuovi servizi “CRESCITA E SVILUPPO NEGLI USA”

Membership “Crescita & sviluppo negli USA”

Business matching & B2B aziendale

Supporto logistico integrato USA

Desk a Chicago

Indirizzo aziendale negli USA

Assistenza clienti e centralino negli USA

Assistenza apertura filiale negli USA

Agent of record USA

Branding aziendale pre B2B

Promozione aziendale post B2B

Webinar formativi

Consulenza legali e contabili

€ 200/anno

 € 1000/mese 
minimo 3 mesi

da definire

€ 400/mese

€ 1000/anno

€ 1000/anno

da definire

€ 1000/anno

da definire

da definire

da definire

da definire

/

20%

10%

20%

20%

20%

/

20%

20%

20%

20%

/

Servizio Tariffa % Sconto POPSO

Export Check Up

da definire /



La Membership “CRESCITA & SVILUPPO NEGLI USA” ha l’obbiettivo di fornire assistenza 
nell’internazionalizzazione delle imprese italiane nel mercato americano.

Grazie ai professionisti della IACC, le aziende italiane che si approcciano per la prima volta ad 
attività di export negli USA, vengono assistite e preparate per iniziare con successo il processo di 
esportazione nel settore agroalimentare americano.

Tramite il servizio offerto, anche le imprese già mature nel mercato americano, possono 
beneficiare delle analisi tecniche proposte dalla Camera di Commercio, con l’obbiettivo di 
incrementare le vendite sul territorio estero.

ANALISI TECNICA DEI REQUISITI DI ESPORTAZIONE: L’impresa, in seguito ad un check up 
aziendale, riceve un’analisi personalizzata che include una sintesi delle principali caratteristiche 
aziendali organizzative, di dimensione e struttura e una valutazione di conformità al mercato USA 
a cura di personale qualificato della Camera. La valutazione evidenzierà le criticità necessarie che 
devono essere affrontate per un corretto approccio all’esportazione negli USA.

CONTENUTI MULTIMEDIALI E VIDEO TUTORIAL: La Camera di Commercio offre una serie 
di video informativi, in alta definizione, realizzati in collaborazione con i Partner commerciali, 
amministrativi e legali.              

I contenuti, sotto forma di tutorial brevi ma efficaci, hanno l’obbiettivo di informare i membri 
su aree e temi specifici legati al settore dell’esportazione come la certificazione FDA, le 
regolamentazioni alimentari e i requisiti legali per esportare negli USA.

SUPPORTO ALLA REGISTRAZIONE FDA: Assistenza nella compilazione dei documenti relativi 
alla registrazione FDA.*

LOGO SUL SITO IACC: Tutti le imprese aderenti al servizio di Membership “CRESCITA & SVILUPPO 
NEGLI USA”, saranno inserite in una sezione apposita nel sito web ufficiale della Camera di 
Commercio di Chicago; garantendo una maggiore visibilità ai membri da parte dei partner e degli 
importatori americani.

MEMBERSHIP “CRESCITA & SVILUPPO NEGLI USA”

Tariffa: € 200/anno

% sconto POPSO: /

*Le spese di registrazione dei permessi e delle certificazioni non sono incluse.



Membership “Crescita & Sviluppo negli USA”

Tariffa:  € 200/anno % Sconto POPSO: /

Analisi tecnica dei requisiti di esportazione

Contenuti multimediali e video tutorial

Supporto alla registrazione FDA

Logo sul sito



Il servizio di “BUSINESS MATCHING & B2B AZIENDALE” ha la funzione di assistere le imprese 
durante il processo di internazionalizzazione, tramite l’elaborazione di un export plan e delle 
attività di incontro delle controparti estere per la fase di B2B aziendale.

AGENDA DI INCONTRI CON IMPORTATORI ESTERI: La Camera di Commercio si impegna nella 
creazione di un calendario di appuntamenti con distributori, importatori e responsabili del settore, 
con l’obbiettivo di sviluppare una relazione commerciale, nell’area del Midwest (USA) *

ORGANIZZAZIONE DEGLI INCONTRI: La Camera di Commercio garantisce 4 incontri al mese tra 
l’azienda italiana e gli operatori americani, con la possibilità di interfacciarsi direttamente tramite il 
servizio di videoconferenza “Zoom”. Inoltre il personale della IACC sarà responsabile nel recapitare 
i campioni dell’azienda agli operatori statunitensi.           
                                                        
(Nel costo del servizio NON sono incluse le spese del trasporto dei campioni dall’Italia a Chicago)
     
FOLLOW UP B2B: La Camera di Commercio sarà responsabile nel contattare e interfacciarsi con 
gli operatori americani, in seguito agli incontri avvenuti, con l’obbiettivo di delineare un feedback a 
supporto dell’azienda italiana.
In seguito agli incontri con gli importatori, la IACC effettuerà operazioni di follow up per tutta la 
durata contrattuale. 

TRACCIAMENTO & REPORT DEGLI INCONTRI: A seconda delle attività aziendali aderenti, la 
Camera di Commercio fornirà mensilmente del materiale di reportistica legato agli incontri B2B 
avvenuti, compresi di riassunti dei meeting, feedback e materiale di supporto. 

BUSINESS MATCHING & B2B AZIENDALE

Tariffa: € 1000/mese 
minimo 3 mesi

% sconto POPSO: 20%

*Sono escluse dal presente servizio, le seguenti categorie merceologiche: Prodotti congelati, 
prodotti che necessitano della catena del freddo, frutta e verdura, salumi e insaccati non ancora 
in possesso della certificazione FDA. Il servizio è offerto esclusivamente per prodotti che entrano 
negli USA come campionatura, non per la vendita. La quantità di prodotto massima che verrà 
presa in carico dalla Camera è la quantità necessaria per organizzare i 4 incontri mensili descritti 
nella presente proposta. 



Business matching & B2B aziendale

Tariffa:  € 1000/ mese
minimo 3 mesi % Sconto POPSO: 20%

Agenda di incontri con importatori esteri

Organizzazione degli incontri

Follow up B2B

Tracciamento  & report degli incontri



Il servizio di “SUPPORTO LOGISTICO INTEGRATO USA”, garantisce alle aziende italiane 
determinate a professionalizzarsi nel mercato dell’esportazione, un sistema logistico professionale, 
sicuro e univoco, necessario per affermarsi con successo nel territorio statunitense.* 

Il servizio comprende le seguenti operazioni:       

• Assistenza nell’acquisizione e regolamentazione delle certificazioni necessarie per 
l’esportazione dei prodotti italiani negli USA. Tra le certificazioni necessarie, sono comprese: 
FDA, numero FDA, etichette alimentari).

• Supporto nell’organizzazione delle spedizioni e controllo della ricezione delle merci presso i 
magazzini della Camera di Commercio a Chicago. 

• Magazzinaggio, controllo e organizzazione del magazzino e gestione del deposito delle merci. 

• Gestione e preparazione per gli ordini in arrivo e in uscita dal magazzino. Se necessario, il 
personale provvederà al completo confezionamento delle merci e all’imballaggio degli ordini. 

• Trasporto via terra delle merci verso il magazzino e/o verso gli importatori americani.

• Servizio di assistenza clienti, sia in Italiano che in Inglese, tramite una sezione apposita sul sito 
ufficiale della Camera di Commercio. 

• Emissione delle bolle e fatture, con eventuale assistenza amministrativa ove necessario.

• Attività di recupero crediti e fatture per i membri/aziende importatrici. 

• Creazione, gestione e aggiornamento dell’inventario ciclico mensile, tramite il magazzino, con 
periodica reportistica alle aziende di interesse. 

SUPPORTO LOGISTICO INTEGRATO | USA 

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: 10%

*Sono escluse dal presente servizio, le seguenti categorie merceologiche: Prodotti congelati, 
prodotti che necessitano della catena del freddo, frutta e verdura, salumi e insaccati non ancora in 
possesso della certificazione FDA.



Supporto logistico integrato | USA

Tariffa:  da definire % Sconto POPSO: 10%

Assistenza nell’acquisizione e regolamentazione delle certificazioni necessarie 
per l’esportazione dei prodotti italiani negli USA. 

Supporto nell’organizzazione delle spedizioni e controllo della ricezione delle 
merci presso i magazzini della Camera di Commercio a Chicago. 

Magazzinaggio, controllo e organizzazione del magazzino e gestione del 
deposito delle merci. 

Gestione e preparazione per gli ordini in arrivo e in uscita dal magazzino. 

Trasporto via terra delle merci verso il magazzino e/o verso gli importatori 
americani.

Servizio di assistenza clienti, sia in Italiano che in Inglese, tramite una sezione 
apposita sul sito ufficiale della Camera di Commercio. 

Emissione delle bolle e fatture, con eventuale assistenza amministrativa ove 
necessario.

Attività di recupero crediti e fatture per i membri/aziende importatrici. 

Creazione, gestione e aggiornamento dell’inventario ciclico mensile, tramite il 
magazzino, con periodica reportistica alle aziende di interesse. 



DESK A CHICAGO: La nuova sede della Camera di Commercio a Chicago offre una postazione di 
lavoro, per un utilizzo massimo di 10 ore al mese, per massimo una persona. 

Oltre alla postazione di lavoro, l’offerta garantisce una serie di servizi tra cui: WI-FI interno, 
stampante/fotocopiatrice e l’accesso libero alla sala riunioni; una soluzione concreta per tutte le 
aziende interessate a lavorare a stretto contatto nell’area logistica operativa. 

Tariffa: € 400/mese (i servizi sopracitati sono inclusi)

% sconto POPSO: 20%

SERVIZI AGGIUNTIVI

INDIRIZZO AZIENDALE NEGLI USA: Per gli esportatori privi di una sede legale nel territorio 
estero, la Camera di Commercio offre la possibilità di utilizzare l’indirizzo della propria sede a 
Chicago, come indirizzo legale americano, utilizzabile per tutte le imprese italiane interessate.        

Tariffa: € 1000/anno

% sconto POPSO: 20%

ASSISTENZA CLIENTI E CENTRALINO USA: Dalla sede logistica a Chicago, la Camera di 
Commercio offre un servizio telefonico di assistenza clienti, centralino e punto informazioni per 
tutte le aziende italiane. Il servizio, completo di numero americano dedicato, sarà a carico di un 
operatore della CC che provvederà a rispondere e inoltrare tutte le comunicazioni via email alla 
sede italiana competente. 

Tariffa: € 1000/anno

% sconto POPSO: 20%

ASSISTENZA APERTURA FILIALE: Dalla sede principale di Chicago e dagli uffici di Milano, la 
Camera di Commercio offre assistenza nell’apertura di filiali e strutture secondarie sul territorio 
americano, fornendo supporto legale, logistico e commerciale. 

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: /

AGENT OF RECORD USA: La Camera di Commercio sarà l’agent of record negli USA. 

Tariffa: € 1000/anno
% sconto POPSO: 20%

WEBINAR FORMATIVI: Le imprese aderenti al servizio, hanno accesso ad una serie di Webinar 
ed eventi digitali organizzati in collaborazione con aziende italiane già affermate nel mercato 
di riferimento. Oltre a garantire la partecipazione agli eventi, le aziende hanno la possibilità di 
interfacciarsi con gli esperti del settore tramite email e Q&A live. 

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: 20%



BRANDING AZIENDALE PRE B2B: Per le aziende non ancora operative sul territorio statunitense, 
la Camera di Commercio offre un piano di marketing, mirato a creare, presentare e promuovere 
un’immagine funzionale al settore di riferimento, tramite i seguenti servizi:

Creazione di un video di presentazione incentrato sulla storia, la produzione e le peculiarità 
dei prodotti aziendali, che sarà pubblicato sul canale YouTube e sul sito web della Camera di 
Commercio, in una nuova sezione dedicata interamente ai membri. 

Creazione di una scheda aziendale promozionale, riportante tutti i prodotti e le rispettive 
descrizioni, scritta e disegnata in moda da poter essere utilizzata durante le presentazioni e gli 
incontri B2B con gli importatori. 

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: 20%

PROMOZIONE AZIENDALE POST B2B: Per garantire una continuità commerciale con gli 
importatori, i seguenti servizi sono ideati per le aziende già presenti nel mercato americano, con lo 
scopo di incrementare la visibilità e le vendite tramite operazioni pubblicitarie efficaci, in linea con 
il settore di appartenenza. 

Organizzazione di una serie di eventi nell’area del Midwest, in tema culinario, con l’obbiettivo di 
promuovere i prodotti aziendali, la loro qualità e i possibili utilizzi in cucina. Gli eventi saranno 
presentati da chef ed esperti del settore, i quali, tramite una live cooking class, faranno assaggiare i 
prodotti a food influencer, media locali e partner, che avranno il compito di promuoverli. 

Mappatura dei prodotti aziendali presenti negli USA, al fine di tracciarne la presenza nel mercato 
GDO, Horeca, ristoranti locali e importatori. La mappa permetterà anche di effettuare delle 
operazioni di marketing territoriale, da parte di influencer locali, che ne promuoveranno la qualità 
e la disponibilità nel territorio. 

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: 20%

CONSULENZE LEGALI E CONTABILI: Tramite professionisti ed esperti del settore, la IACC offre 
consulenze specializzate nella contabilità generale, analitica e legale, per assistere e tutelare le 
aziende italiane nel territorio statunitense.

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: /

EXPORT CHECK UP: Le aziende che possiedono già le qualità principali, riceveranno un’analisi 
di export check up con tutti i requisiti secondari, anche tramite i Partner camerali, a seconda della 
tipologia di intervento (legale, strutturale, logistico, commerciale), al fine di elaborare o migliorare 
l’export plan. 

Tariffa: da definire

% sconto POPSO: /



Servizi aggiuntivi

Tariffa:  € 400/mese % Sconto POPSO: 20%

Desk a Chicago

% Sconto POPSO: 20%

Indirizzo aziendale negli USA

Tariffa:  € 1000/anno

% Sconto POPSO: 20%

Assistenza clienti e centralino negli USA

Tariffa:  € 1000/anno

% Sconto POPSO: /

Assistenza apertura filiale negli USA

Tariffa:  da definire

% Sconto POPSO: 20%

Agent of record USA

Tariffa:  € 1000/anno

% Sconto POPSO: 20%

Webinar formativi

Tariffa:  da definire

% Sconto POPSO: 20%

Branding aziendale pre B2B

Tariffa:  da definire

% Sconto POPSO: 20%

Promozione aziendale post B2B

Tariffa:  da definire

% Sconto POPSO: /

Consulenza legali e contabili

Tariffa:  da definire

% Sconto POPSO: /

  Export check up

Tariffa:  da definire


